
2009年度前期 インテリジェントアレー 専門セミナー

●会 場/キャンパスポート大阪

●定 員 (最少催行受講者数)/35名 (15名 )

●受講料 (教材費含む)/30,000円  (税込 )

(4/22入金まで 25,500円 )

●お勧めしたい方

営業のマネジャー、及びこれからマネジャーになる

いう方々には最適です。特に、現在の営業マネジメ〕

卜の方法に疑間を感じている方のご参加をお待ちし

おります。

●修了証 口成績票/4回 以上出席の方に修了証を授

与します。

講座回数

1回 目

キャンパスポート

大阪

日程・時亥1

5月 13日 (水 )

19:00-21:00
―

営業の目的と役害1

営業の本来の目的は何か。そして、その役割とは。原点に立ち返つて営業の本質について考
えます。

学校法人中
流通科学

特別教

大 西

2回 目

キャンパスポート

大阪

5月 20日 (水 )

19:00-21:00
―

マネジメントとは何か
マネジメントとは何か。これまでのマネジメントは間違つていなかつたのか。営業のマネジメ
ントがうまくできないのはどうしてなのか。マネジメントについて考えます。

3回 目

キャンパスポート

大阪

5月 27日 (水 )

19:00-21:00
―

いくつかの営業革新
営業の革新は多くの企業で頓挫しています。その原因は何か。営業革新のいくつかの方法を
比較しながら、効果的な、そして間違いのない営業革新について考えます。

4回 目

キヤンパスポート

大阪

6月 3日 (水 )

19:00-21:00
―

営業プロセス・マネジメント

営業革新の決め手、そして最も効果的な『プロセス・マネジメント』について事例を見ながら
考えます。

―
顧客データベース

多くの企業で活用できていない顧客データ・ベース。それはなぜか。その問題点とあたらし
い活用の方法を考えます。

5回 目

キャンバスポート

大阪

6月 10日 (水 )

19:00-21:00

6回 目

キヤンパスポート

大阪

6月 17日 (水 )

19:00-21:00
―

営業の新しい地平
これからの営業はどう変わるのか。どうすれば営業が魅力ある仕事になるのか。そして、本当の
意味で企業を支える営業となるにはどうしたらよいのか。新しい営業のあり方について考えます。

営業のマネジメン トには、成果 (数字 )を使う以外に方法はないのか。本来、営業のマネジメ〕

卜に必要な要素は何か。営業はどのようなミッションを持つているべきなのか。そのような

問は氷解し、新しい営業マネジメン トの方法を考えることができます。

[:三 流通科学大学
流通科学大学 雫、
TEL.078日794 )(代 )

日1番〒651… 2188神戸市西区学



必要事項をご記入の上、
FAX送信してください。

お問い合せ :

NPO法 人間西社会人大学院連合
専門セミナー受付担当
TEL06-6210-3620

講座・クー ポ ン申込書

参晋暴
・夢T資 /民『1,塗zi題般、悪漏鷲憲彗'3キ

)曇翼醜ビ
ンの購入手続きをしてください。その段階で仮受付とし、「振込ロ

ご   入   金 /「振込口座のご案内」に基づき、期国内に金融機関にて所定金額のお振込みをお願いいたします。ご入金の確認を

受付といたします。受付後、受講証をお送りします。

受  講  当  日 /講座当日には受講証をお持ちください。

■講座申込
受講ご希望の講座の□にチェックを入れてください。

5/13(水 )開請

(4/22入金まで

革新の営業マネジメン

25′500円 )

卜(30′000円 )流通科学大学

■支払方法 ぉ支払方法の□にチェックを入れてください。

□ 銀行振込 (振込人名義 :

ロ クーポン利用 (ク ーボンNo

■受講申込

フリガナ

●申 込 み 締 め 切 り>受講申込みは先着順となつております。定員となりました段階で申込みを締め切らせていただきます。
●講   座   変   更 >講座初日lヶ月前までの受講講座の変更は、事務手数料はかかりません。講座初日lヶ月前以降の講座の変更は、

数料3,000円  (税込)で可能です。講座初日以降の変更には応じかねますので、ご了承ください。
●本 受 講 の キ ャ ン セ リレ>講座初日lヶ月前までのキャンセルは事務手数料3,000円 (税込)を差し引いた金額の受講料をお返しいたします

講座初日lヶ月前以降のキャンセルでの受講料の返金には応じかねますので、ご了承ください。

受講者 (ク ーポン購入者 )

フリガナ

会社・団体 部署名

連絡先住所 ( 自宅・勤務先 )
(どちらかにOをつけてください)

E lnall

希望の返信・連絡方法 □  E―mail

■アンケー ト「インテリジェントアレー専門セミナー」を何で知りましたか?

□ 専門セミナーホームページを見て
ロ インテリジェントアレー撰壇塾で
ロ メールマガジンで
□ 生涯学習センターで
□ 知人・友人に教えられて
□ (社)関西経済連合会 機関誌「経済人」・「関経連速報」を見て

□  FAX

(複数回答可)

□ ′くンフレットを見て
□ DM(郵送またはFAX)で
□ 自社の案内で
□ 掲示板・ポスター・看板を見て
□ 新聞・雑誌・TV等 マスメディアで
□ その他 (

■情報のご案内 今後、関西社会人大学院連合から、様々なお役立ち情報をご案内してもよろしいでしょうか?
□ 希望する □ 希望しない

※テーマ・講師・日時等は事情により変更となる場合があります。
※参加申込みによりご提供いただいた個人情報は、関西社会人大学院連合事務局で厳重に管理し、第二者に開示・提供されることはありません。


